
 Nettoomsättning      1 390,9 MSEK

 Rörelseresultat      72,1 MSEK

 Soliditet      30,6 %

 Resultat per aktie      3,32 SEK

 Utdelning per aktie      1,5 SEK

 Antal aktier      12 281 961 ST

 Antal anställda c:a      200 PERSONER 

        Antal aktieägare c:a      7 200 ST 
 
  April 2011Noterad på Nasdaq OMX first north

Denna trycksak medföljer som bilaga i tidningen Aktiespararen. 
Allt ansvar på dess innehåll vilar på DistIT AB (publ).

Faktaruta
(avser 2014)
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2011

1991
LUDVIKA 
Deltaco grundas i Ludvika.

2014
DISTIT AB

Deltaco AB byter namn till DistIT AB. 

DELTACO BALTIC UAB
SweDeltaco AB förvärvar AG TRADE som byter namn till  Deltaco Baltic UAB. 

FIRST NORTH 
Listas som självständigt bolag på 

NASDAQ OMX First North.

2013
AURORA

Deltaco förvärvar Aurora 
Group Danmark A/S.2012

ALCADON
Deltaco förvärvar Alcadon AB.
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IT-tillbehör, en växande och intressant marknad.
Ständig tillväxt och lönsamhet, en sann historia.



Om DistIT AB

DistIT AB (publ) med dess dotterbolag är en stabil och väletablerad distributionskoncern 
inom IT-tillbehör, datakommunikation, hemelektronik och nätverk i Norden och Baltikum. 
Koncernens tre bolag, Alcadon, Aurora och SweDeltaco är nischdistributörer med starka 
marknadspositioner. 

Bolagens produkter riktar sig till både konsumenter och företag och deras kunder finns inom 
hemelektronikkedjor, databutiker, webbhandel, installatörer, teleoperatörer, lågpriskedjor, 
dagligvaruhandel och fristående fackhandel. 

Varje dotterbolag utgör en egen resultatenhet med ansvar för sin valda strategi. Gemensamt 
för bolagen är att värdeskapandet är stort med hög grad av kundanpassning, support, service 
och andra tjänster.
 
Dotterbolagen har ett stort inslag av egna varumärken.

”TILL DISTIT KONCERNEN ANLÄNDER DET I GENOMSNITT FYRA CONTAINER PER DAG”



Dotterbolag

SWEDELTACO AB
 

 Grundades 1992.
 Distributör av IT-tillbehör till IT-marknaden i Norden 

 och Baltikum.
 Kunder består av B2B- och B2C-kunder,  till exempel Atea,  

 Caperio, Dustin, Webhallen, Teknikmagasinet och Gekås. 
 Egna varumärken utgör 33 % av omsättningen.
 Kontor i Stockholm, Köpenhamn, Helsingfors, Oslo 

 och Kaunas (Litauen).

AURORA GROUP A/S

 Danskt företag som grundades 1915 och blev Aurora 1999.
 Nordisk distributör av tillbehör till hemelektronikmarknaden 

med 100 års erfarenhet av tillbehör.
 Kunderna består av butikskedjor inom hemelektronik, 

vitvaror, telekom och dagligvaruhandel, till exempel Expert, 
Mediamarkt, Teknikmagazinet, Clas Ohlson, Coop,Elgiganten, 
Telefon, Danska Supermarket, Kjell & Co. och Euronics.

 Egna varumärken utgör 23 % av omsättningen.
 Huvudkontor i Köpenhamn,  försäljningskontor i Stockholm, 

Trondheim och Tampera. 
 

ALCADON AB

 Grundades 1988.
 Leverantör av passiva och aktiva produkter för data- 

 och telekommunikation i Norden.
 Företagskunder är teleoperatörer, integratörer 

 och installatörer, till exempel TeliaSonera, Bravida,   
 Caverion och Cygate.

 Eget varumärke utgör 40 % av omsättningen.
 Kontor i Stockholm, Göteborg, Malmö och Oslo.

”TILL DISTIT KONCERNEN ANLÄNDER DET I GENOMSNITT FYRA CONTAINER PER DAG”



Alcadon AB
Segelbåtsvägen 7
112 64 Stockholm

Tel: +46 8-657 36 00
www.alcadon.se

Aurora Group Danmark A/S 
Lautruphøj 5-7
2750 Ballerup

Tel: +45 44 85 82 00
www.auroragroup.eu

SweDeltaco AB
Alfred Nobels Allé 109

146 48 Tullinge
Tel: +46 8-555 76 200

www.deltaco.se

ÅRSREDOVISNINGEN FÖR 2014
Läs eller hämta PDF-versionen av DistIT:s årsredovisning för 2014 på www.distit.se. 
Du kan även få en tryckt årsredovisning skickad till din adress genom att skicka en beställning via e-post eller kontakta oss via telefon.

SIAMAK ALIAN (CEO)
Tel:  +46 8-555 762 00
E-post: siamak.alian@distit.se
Adress: Alfred Nobels Allé 109, 146 48 Tullinge, Sweden

OVE EWALDSSON (CFO)
Tel:  +46 8-555 762 00
E-post: ove.ewaldsson@distit.se
Adress:  Alfred Nobels Allé 109, 146 48 Tullinge, Sweden

För mer information ta kontakt med:

Kontaktuppgifter för respektive dotterbolag:

AFFÄRSIDÉ OCH VISION
DistIT ska förvärva, äga och 
utveckla nischdistributörer inom IT, 
mobility, hemelektronik, nätverk och 
datakommunikation i Norden och Baltikum. 
Företag inom DistIT-koncernen levererar både 
B2B- och B2C-produkter till IT-marknaden i 
Norden och Baltikum.

MÅL OCH STRATEGIER
Bolag inom DistIT-koncernen skall med 
Norden som huvudmarknad erbjuda 
marknadens bästa produktutbud inom de 
nischer bolagen verkar. Konkurrenskraftiga 
priser, snabba leveranser samt god service 
och support är ledord. Koncernen ska uppnå 
en årlig vinsttillväxt per aktie på 10 % sett över 
en konjunkturcykel samt en soliditet som ska 
uppgå till minst 35 %.  
 
FOKUS PÅ AKTIEÄGARVÄRDE 
Aktieägarvärde är ett väsentligt ledord i DistIT-
koncernens utveckling och vägval. Styrelse och 
ledning skall med god riskkontroll arbeta för 
att öka vinsten per aktie i koncernen genom 
förädling av våra existerande  
 
 
 
 
 
 

 
dotterbolag i kombination med nyförvärv av 
nischdistributörer som har en bra historik 
och potential för tillväxt i försäljning och 
vinst. DistIT-koncernen står strategiskt, 
finansiellt och organisatoriskt väl rustat att 
leda utvecklingen och konsolideringen av sin 
bransch för att skapa ytterligare värden för 
våra aktieägare.

PRODUKTER OCH EGNA MÄRKESVAROR
DistITs bolag distribuerar produkter för IT, 
data-och telekommunikationslösningar, 
hemelektronik och nätverk för användning av 
både företag och konsumenter. 

Egna märkesvaror utgör en betydande del 
av försäljningen. Högre vinster, större frihet 
och flexibilitet när det gäller prissättning och 
möjlighet till ökad kontroll över produktens 
egenskaper och kvalité. Vi avser att framöver 
ytterligare öka de egna märkesvarornas 
andel av försäljningen, dels genom nya 
egna märkesvaror dels genom utökade 
produktgrupper.


